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QUEL LIEN ENTRE CE PETIT GUIDE 
ET LE GRAND GUIDE ?

Ce petit guide est un résumé du grand guide qui permet d’orienter vers le grand guide 
portant l’ensemble des informations les plus importantes.

Ce petit guide est une sorte de passeport édité sous forme de livre de poche pour le grand 
guide. Il permet de définir le contenu du grand guide et d’orienter vers ses composantes.

Avec sa présentation schématique et synthétique sous forme de fiches modules, ce petit 
guide offre une vue systémique du contenu et facilite la compréhension de l’ensemble des 

données du grand guide.
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1 LA CHAÎNE DE VALEUR 
DE L’ENTREPRENEURIAT 
AGRICOLE ET 
AGROALIMENTAIRE

G U I D E  D E  L ’ E N T R E P R E N E U R I A T  A G R I C O L E  E T 
A G R O A L I M E N T A I R E
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

OBJECTIF GÉNÉRAL DU 
MODULE

OBJECTIFS 
SPÉCIFIQUES 
DU MODULE

RÉSULTATS 
ATTENDUS 
À TRAVERS 

LE MODULE

Ce chapitre vous permettra de comprendre 
les différentes phases de la chaîne de valeur 
de l’entreprenariat ainsi que les différentes 
parties prenantes et ce depuis la phase de 
l’idée du projet (l’idéation) jusqu’à la phase 
de l’entrée en production. 

Identifier les outils et 
les formations utiles 
pour votre projet.

Se familiariser avec le 
processus et la chaîne de 

valeur de l’entrepreneuriat.

Identifier les différentes 
institutions d’appui et 
la panoplie des services 
d’accompagnement 
offerts pour chaque 
phase.

Distinguer les différentes 
phases de la chaîne de 

valeur.
Différencier entre 
les différents modes 
d’accompagnement 

01

02

03

Les phases de 
création d’entreprises 

sont identifiées Les structures 
d’appui et leurs 
services sont 
identifiés

Les coordonnées des 
institutions d’appui 

les plus importantes 
sont identifiées
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BONNES PRATIQUES MAUVAISES PRATIQUES
Suivre une formation sur la création et la 
gestion d’entreprises (CEFE).
Élaborer et formuler mon modèle d’affaire 
et mon modèle économique et ce avec 
l’appui d’experts spécialisés en la matière et 
ou des structures d’appui. 
Contacter les structures d’appui selon la 
spécificité de mon projet. 
Assurer mon étude de projet (tecnique, 
financière et juridique) avec l’appui d’un 
professionnel de l’accompagnement.
Consulter un accompagnateur spécialisé et 
répondant à mon besoin spécifique (expert, 
coach...)

M’aventurer dans la création de mon 
entreprise sans faire recours aux structures 
d’appui.
Me lancer dans l’aventure entrepreneuriale 
sans bénéficier de formation managériale 
en création et gestion d’entreprises.
Créer mon entreprise sans préparer 
son modèle d’affaire et son modèle 
économique.
Confondre les différents modes 
d’accompagnement et ne pas 
pouvoir identifier mon vrai besoin en 
accompagnement et le vrai professionnel 
d’accompagnement qui répond à mon 
besoin spécifique.
Appeler coaching tous service 
d’accompagnement entrepreneurial.

APPRENTISSAGES CLÉS

La chaine de valeur est une série de phase 
depuis l’idée jusqu’à l’entrée en production.

L’existences des pépinières d’entreprises 
spécialisées en accompagnement de 
projets agricoles et agroalimentaires.

La diversité des structures d’appui à la 
création d’entreprises.

La diversité des modes 
d’accompagnement en réponse 

à des besoins spécifiques.

APIA APII

ANETIAVFA

http://www.apia.com.tn http://www.tunisieindustrie.
nat.tn/fr/home.asp 

http://www.emploi.nat.tn/fo/
Fr/global.ph

http://www.avfa.agrinet.tn/

ADRESSES/LIENS/SOURCES D’APPROFONDISSEMENT LES PLUS UTILES.

FICHE DE SYNTHÈSE 
DU CHAPITRE
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2 COMMENT IDENTIFIER DES 
IDÉES DE PROJETS DANS LE 
DOMAINE DE L’AGRICULTURE 
ET DE L’AGROALIMENTAIRE ?

G U I D E  D E  L ’ E N T R E P R E N E U R I A T  A G R I C O L E  E T 
A G R O A L I M E N T A I R E
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

OBJECTIF GÉNÉRAL DU 
MODULE

OBJECTIFS 
SPÉCIFIQUES 
DU MODULE

RÉSULTATS 
ATTENDUS 
À TRAVERS 

LE MODULE

Ce chapitre va vous permettre de 
se familiariser avec les processus 
d’identification d’idées de projets. 

Identifier quelques 
niches d’opportunités 
en entrepreneuriat 
agricole et 
agroalimentaire.Connaître quelques 

processus de création 
d’idées de projet.

Identifier quelques 
champs d’opportunités en 

entrepreneuriat agricole 
et agroalimentaire par 

gouvernorat.

Présenter le concept et le 
contexte légale de l’Economie 
sociale et solidaire (ESS) 
et valoriser le rôle des 
organisations professionnelles 
agricoles OPA ainsi que le rôle 
du corps des facilitateurs OPA.

01

02

03

Quelques processus 
d’identification 

d’idées de projets 
sont démystifiés, 

vulgarisés et 
présentés.

Des champs, des 
niches et des idées 
d’opportunités en 
entrepreneuriat 
agricole et 
agroalimentaire sont 
énumérées.

Le concept de 
l’Economie sociale 
et solidaire (ESS) et 
démystifié et vulgarisé.
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

BONNES PRATIQUES MAUVAISES PRATIQUES
Se référer à des méthodes scientifiques et 
originales pour choisir son idée de projet.

Réfléchir d’une manière systémique et 
territoriale lors du choix de son idée de 
projet et ne pas se laisser porter par les 
idées répétitives et sans valeurs ajoutées.

Se démarquer dans la duplication de ce qui 
est répandu.

Oser innover et sortir de l’ordinaire dans 
l’aventure entrepreneuriale.

Dire qu’il n’y a plus des nouvelles idées 
intéressantes pour entreprendre en 
agriculture et agroalimentaire.

Reproduire juste ce que font les autres 
sans avoir une vraie valeur ajoutée ou une 
particulière innovation.

Demander à d’autres personnes ou 
structures de vous trouver une idée de 
projet.

Opter pour un projet qui ne fait pas partie 
de votre mission de vie et votre projet 
personnel professionnel de vie.

Analyser d’une manière superficielle les 
données et les écosystèmes. 

APPRENTISSAGES CLÉS

Les méthodes de greffage, de révolte, de l’océan 
bleu, de spécialisation et de duplication.

Les processus d’identification d’une idée 
de projet.

L’innovation appliquée à l’agriculture et à 
l’agroalimentaire.

https://agritrop.cirad.fr/584925/1/
deLattre-Gasquet.et.al.2017_

Sc%C3%A9narios-Tunisie-
Agro%C3%A9cologie_ocl170025s.pdf http://www.apia.com.tn/medias/

files/2017/siat/atelier-1.pdf

http://www.apia.com.tn/medias/
files/2017/siat/atelier-1.pdf

ADRESSES/LIENS/SOURCES D’APPROFONDISSEMENT LES PLUS UTILES.

FICHE DE SYNTHÈSE 
DU CHAPITRE
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3 QUELLE SONT 
LES PROCÉDURES 
ADMINISTRATIVES POUR 
CRÉER MON PROJET ?

G U I D E  D E  L ’ E N T R E P R E N E U R I A T  A G R I C O L E  E T 
A G R O A L I M E N T A I R E
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

OBJECTIF GÉNÉRAL DU 
MODULE

OBJECTIFS 
SPÉCIFIQUES 
DU MODULE

RÉSULTATS 
ATTENDUS 
À TRAVERS 

LE MODULE

Ce chapitre va vous permettre de connaître 
les démarches administratives de création 
de l’entreprises ainsi que les documents 
nécessaires à chaque étape. 

Connaître et spécifier 
les documents 
nécessaires pour 
chaque typologie 
de projet selon ses 
spécificités. 

Comprendre les différentes 
formes juridiques d’une 

entreprise.

Connaître et spécifier les 
documents nécessaires 
pour chaque typologie 
de projet selon ses 
spécificités. 

01

02

03

Les formes juridiques 
de l’entreprise sont   

démystifiées et 
vulgarisé.

Le choix d’une 
forme juridique 
est facilité.Les procédures 

administratives les 
plus importantes 

de la création 
d’entreprise sont 

spécifiées. 
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BONNES PRATIQUES MAUVAISES PRATIQUES
Bien choisir la forme juridique de 
l’entreprise. 

Connaître les avantages de chaque régime 
fiscal. 

Contacter la structure d’appui pour 
approfondir les démarches administratives. 

Opter toujours pour la facilité et le plus 
répondu sans démarche de réflexion et 
d’analyse poussée.

Ne pas formaliser votre projet

Choisir la forme qui semble avoir plus 
d’avantages et qui peut ne pas être vrai si 
je pousse ma réflexion.

APPRENTISSAGES CLÉS

La différence entre entreprises exportatrices et 
partiellement exportatrices 

Les démarches de création de votre 
entreprise 

La différence entre les différentes formes 
juridiques des entreprises 

Manuel investissement Agricole 
http://www.apia.com.tn/medias/

files/actualites/17/manuel-
investissement.pdf 

ADRESSES/LIENS/SOURCES D’APPROFONDISSEMENT LES PLUS UTILES.

FICHE DE SYNTHÈSE 
DU CHAPITRE
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4 QUELLES SONT LES SOURCES 
DE FINANCEMENT DE MON 
PROJET ?

G U I D E  D E  L ’ E N T R E P R E N E U R I A T  A G R I C O L E  E T 
A G R O A L I M E N T A I R E
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

OBJECTIF GÉNÉRAL DU 
MODULE

OBJECTIFS 
SPÉCIFIQUES 
DU MODULE

RÉSULTATS 
ATTENDUS 
À TRAVERS 

LE MODULE

Ce chapitre va vous permettre d’identifier 
les canaux de financement possibles 
pour l’entrepreneuriat agricole et 
l’agroalimentaire.

Se familiariser avec les 
schémas de financement 
des bailleurs les plus 
importants pour les 
projets agricoles et 
agroalimentaires.

Identifier les sources de 
financement possible pour 

les projets agricoles et 
agroalimentaires 

Identifier les formes de 
financements possibles 
(apports propres, quasi-
propre, dotations, 
subventions, crédits 
(nationaux ou étrangers)

Présenter les avantages 
financiers et fiscaux 

disponibles au niveau du 
pays.

Identifier les sources de 
financement étrangères 
disponible au niveau du pays. 

01

02

03

Gain d’éclairage sur les 
pistes de financement 

des projets agricoles 
et agroalimentaires 

du simple au plus 
complexe. 

Prise de 
conscience de 
la diversité 
des moyens de 
financement 
possible au niveau 
du pays.

Connaissance 
des opportunités 

financières et fiscale 
en termes de création 

d’entreprise. 
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

BONNES PRATIQUES MAUVAISES PRATIQUES
Bien comprendre les avantages 
octroyés par projet 

Connaitre les lignes de 
financement et les institutions 

Contacter les institutions 
concernées pour mieux maitriser 
les démarches d’octroi des 
avantages 

Ne pas respecter les démarches 
administratives pour les 
avantages 

Ne pas maitriser son plan d’affaire 

APPRENTISSAGES CLÉS

Les lignes de financements possibles de votre 
projet

Prospecter les lignes de financement 
étrangères  

Quels avantages vous concerne

Les lignes de financements étrangères Liste des IMF 

BNA

BFPME BTS

https://www.bct.gov.tn/bct/siteprod/
page.jsp?id=68 

https://www.financini.org.tn/
organismList.php?a=t&v=1

http://www.bna.tn/ 

http://www.bfpme.com.tn/ https://www.bts.com.tn/ 

ADRESSES/LIENS/SOURCES D’APPROFONDISSEMENT LES PLUS UTILES.

FICHE DE SYNTHÈSE 
DU CHAPITRE
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5 QUEL MODÈLE D’AFFAIRES À 
SUIVRE POUR PILOTER MON 
ENTREPRISE ? 

G U I D E  D E  L ’ E N T R E P R E N E U R I A T  A G R I C O L E  E T 
A G R O A L I M E N T A I R E
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IMPORTANCE DU MODULE :
( DU MOINS IMPORTANT VERS LE PLUS IMPORTANT )

OBJECTIF GÉNÉRAL DU 
MODULE

OBJECTIFS 
SPÉCIFIQUES 
DU MODULE

RÉSULTATS 
ATTENDUS 
À TRAVERS 

LE MODULE

Ce chapitre va vous permettre de se 
familiariser avec le concept de modèle 
d’affaire type avec des conseils pour bien 
remplir votre modèle selon la spécificité de 
votre projet

Comprendre comment 
préparer mon modèle 
d’affaire.

Comprendre le niveau 
systémique dans le 
concept de modèle 
d’affaire.Comprendre ce que c’est un 

modèle d’affaires. 

Connaitre les composants 
d’un modèle d’affaire. Se familiariser avec la 

complexité d’un modèle 
d’affaire. 

01

02

03

Un éclairage sur 
les composants les 

plus importants 
qui constituent un 

modèle d’affaire est 
gagné.

Le concept du 
modèle d’affaire 
est démystifié et 
vulgarisé.gagné.

Un modèle de plan 
d’affaire est rendu à 
portée. 








